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De jonge ondernemer is al drif-
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lend dat we onze plannen voor
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de mobiele telefoon tijdelijk op
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gekomen dat er best veel komt
kijken bij het zelfstandig onder-
nemerschap. Vooral de fiscale
kant is voor een leek in het begin
lastig, vandaar dat we nu een
accountant hebben ingescha-
keld. Dat scheelt een hoop tijd
en stress. Je denkt dat je het alle-
maal zelf kunt doen, maar erzijn
anderen die dat natuurlijk veel
beter kunnen.’

Speelt de economische crisis
Mobilefunk nog parten?

‘Medio 2009 merkten we wel dat
er minder opdrachten binnen-
kwamen en dat er minder snel
toezeggingen werden gedaan.
Vanaf begin dit jaar loopt het
weer een stuk beter. Ik verwacht
dat dit het eerste jaar zal worden
met een constant aanbod van
opdrachten.’

Annemieke Diekman
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Gratis event voor
‘handel en wandel’

Van onze redacteur
Amsterdam

Ingrid van Ierland (42) van recla-
mebureau Bureau & zo (omzet
2009 € 1,4 min) had genoeg van
negatieve berichtgeving over de
conjunctuur en richtte website
klaarmetdecrisis.nu op. Op 21
Jjuniwordt een halfjaar positieve
ondernemersverhalen afgesloten
met een groot event.

Klaar met de crisis? Ve

tel. :
‘Vorig jaar won mijn reclame-
bureau een pitch die ging over on-
dernemen. Eigenlijk moest ik een
» campagne voor mezelf ontwikke-
len. Die opdracht ging op het laat-
ste moment niet door en ik vond
hetidee te goed om te laten liggen.
Daar is “klaarmetdecrisis” uit ont-
staan. De constante stroom be-
richtgeving over de crisis maakte
me passief. Je kunt elkaar de put

inpraten of actief participeren. Ik
koos voor het laatste.’

Wat doet de website?
‘Aanvankelijk koppelde de
website ondernemers aan
elkaar. Deelnemers organiseerden
bijvoorbeeld kleinschalige events.
Als je ondernemers bij elkaar zet
dan ontstaat daar altijd wel handel

Drie vragen aan
Ingrid van lerland |

uit. We hebben nu zo'n vierhon-
derd leden, die komen met name
uit de regio Brabant. Op 21 juni
sluiten we “klaarmetdecrisis” af
met een groot event. We gaan niet
stoppen, maar in een andere vorm
verder. Het event staat in het teken
van concreet “handelen en wande-
len”. Matchmakers begeleiden dat
Proces. ledereen werkt gratis mee.
Van het regelen van een lokatie tot
de catering en van de sprekers tot

de drukker.’

3 ‘Absoluut. We hebben het
hele stadion van Willem 11

tot onze beschikking. Er is geen

maximum aantal bezoekers.’

Is er nog plek?
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Morgen in FD Entrepreneur:
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